
isel-automation GmbH & Co.KG
Untere Röde 2
D-36466 Dermbach

Aufgaben:
•	 Akquisition von Neukunden und Betreuung bestehender Kunden
•	 Erstellung von Angeboten und Verträgen
•	 Durchführung von Verkaufsgesprächen und Präsentationen
•	 Erreichung von Umsatz- und Absatz-Zielen
•	 Pflege und Ausbau des Kundenstamms
•	 Durchführung von Marktanalysen und –Beobachtungen

Anforderungen:
•	 Selbständiges Planen & Arbeiten, Einschlägige Ausbildung und mind. 2 Jahre Berufserfahrung
•	 Ausgeprägte Kommunikations- und Verhandlungsfähigkeiten
•	 Souveränes Auftreten und Teamfähigkeit
•	 Diskretion und Zuverlässigkeit, hohe Kundenorientierung und Servicebereitschaft
•	 Ergebnisorientiertes Denken und Handeln
•	 Gute englische Sprachkenntnisse in Wort und Schrift, Kenntnisse im Umgang mit MS Office

Angebot:
•	 Überdurchschnittliches Gehalt
•	 Möglichkeit zur selbstständigen Gestaltung der Arbeit
•	 Einbindung in spannende Forschungs- und Entwicklungsprojekte
•	 Internationales Arbeitsumfeld mit der Chance, weltweite Beziehungen aufzubauen

Produktmanager (m/w) Aluminiumprofilsystem

Werk Dermbach Werk Berlin Werk Eiterfeld

Kontakt:
Mail: info@isel-automation.com
Web: www.isel-automation.com

Die isel-automation GmbH & Co.KG ist ein eigenständiges Forschungs- und Entwicklungsunterneh-
men der isel-Gruppe mit Hauptsitz in Berlin und seit 2022 aktiv. Die isel-Gruppe greift auf eine über 
50-jährige Erfahrung zurück. Patentierte Neuheiten werden Kunden, Partnern und StartUps zur Ver-
marktung, Lizenzierung und zur Weiterentwicklung angeboten.

Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf deine aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen.

from components to systems


